BILAN 1A
PLANIFICATION HEBDOMADAIRE  VISIONEZREL

Semaine du au

Quelles sont les personnes contactees depuis la semaine derniere?
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8.
0.
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Avec qui aie-je fait des rencontres et de quels types?

« Nouveaux coNntacts .
« Relance de clients .
« Relance de distributeurs .

Quelles sont les personnes avec qui jai obtenu un rdv de suivi?

Qui sont les nouveaux membres ajoutes & mon equipe?

.« CP-
. Affilié -
« Distributeur

Quel est mon regard positif de la semaine?

Que pourraisje ameliorer dans mes activites pour la semaine prochaine?
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PROSPECTION - ACTIONS GENERATRICES DE REVENUS - GRAND PORTRAIT

APPROCHES PRESENTATIONS ADHESIONS RELANCES FORMATION DUPLICATION
INVITATIONS RDV CP/DIST CP/DIST DISTRIBUTEURS DISTRIBUTEURS
Buts/Résultats Buts/Résultats Buts/Résultats Buts/Résultats Buts/Résultats Buts/Résultats/
/ / / / / /
1- 1- 1- 1- 1- 1-
2- 2- 2- 2- 2- 2-
3- 3- 3- 3- 3- 3-
4 4 4 4- 4 4-
5- 5- 5- 5- 5- -
1 1-
2- 2.
SUIVIS 3 SUIVIS 2
cP 4 DISTRBUTEURS
5- 5.

Pour accomplir de grandes choses nous devons non seulement agir,

mais aussi réver, non seulement planifier, mais aussi croire.

Antoine France




HORAIRE HEBDOMADAIRE

Semaine du au

SAMEDI DIMANCHE LUNDI MARDI MERCREDI JEUDI VENDREDI




PLANIFICATION HEBDOMADAIRE

Semaine du

TVISIGNZZ}’

TEMPS RESERVE A MON HORAIRE

SAMEDI -/ AM PM
DIMANCHE __ / AM PM
LUNDI /___ AM PM
MARDI. ) AM PM
MERCREDI __/_~ AM PM
JEUDI /. AM PM
VENDREDI __ /  AM PM

PROSPECTION - ACTIONS GENERATRICES DE REVENUS - GRAND PORTRAIT

APPROCHER PRESENTER ADHERER RELANCER FORMER DUPLIQUER
INVITER RDV CP/DIST CP/DIST DISTRIBUTEURS DISTRIBUTEURS
1- 1- 1- 1- 1- 1-
2- 2- 2- 2- 2- 2-
3- 3- 3- 3- 3- 3-
4- 4- 4- 4- 4- 4-
5- 5- 5- 5- 5- 5-
- _________________________________________________________________________|
1- 1-
2- 2.
SUIVIS = SUIVIS 3.
cp 4. DISTRBUTEURS 4.
5- 5-

Le succes est le résultat de la planification.
Benjamen Franklin






